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Resumen

Eneste trabajo se estiman funciones de oferta de las exportaciones menores colom-
bianas desagregadas por regiones (Norteamérica, América Latina y Europa) y por
productos. Las principales variables independientes que se tuvieron en cuenta
Sfueron el precio relativo real, la capacidad instalada y el salario real. El modelo
utilizado parte del supuesto de que las exportaciones menores no son excedentes,
como ha sido el consenso en la literatura, sino que se trata, en su mayoria, de
produccion destinada especificamente al mercado exterior.

La informacion estadistica que se utiliza es la de las cintas de comercio exterior de
las Naciones Unidas. Para las exportaciones menores colombianas se tomo lo que
los demds paises registran que importan de Colombia y no lo que este pais reporta
como sus exportaciones.

colombianas durante el periodo 1967-1985;
entendiendo por éstas las totales menos

I Introduccion

* Los autores agradecen los permanentes comentarios de
E t bai . ti | incipal Hernando José Gémez, asi como los de Santiago -Herrera,
n este trabajo se investigan los principales Roberto Steiner, Pedro Nel Ospina, Sergio Clavijo y Javier

determinantes de las exportaciones menores Fernéndez Riva.

ENGSAY G SOBRY POLTTICA FCONGMIC A Ne T3 JUNTO, 1988 BOGO TA-COT OMBIA



ENSAYOS SOBRE POLITICA ECONOMICA, No. 13, JUNIO, 1988, BOGOTA-COLOMBIA

café, carbon, oro y petréleo y sus derivados.
Para tal efecto, se estimaron funciones de
oferta, tomando como principales variables
explicativas el precio relativo, la capacidad
instalada y el salario real.

Los estudios econométricos que se han
hecho en Colombia sobre el tema, general-
mente toman la informacién en forma
agregada. Puesto que la composicién de
las exportaciones enviadas a las diferentes
regiones no es homogénea, es de esperarse
que las caracteristicas de la oferta de bienes
varie de region a region (elasticidades-pre-
cio distintas, por ejemplo). En este trabajo
se desagrega la informacion por region
(Norteamérica, América Latina y resto
del mundo) y por productos. Esto permite
observar algunas diferencias sisteméticas
en las caracteristicas de los distintos mer-
cados y entre tipos de bienes.

Un aspecto de este trabajo que hay que
destacar es que no se utiliz6 la informacion
de las exportaciones reportada por el
DANE, sino lo que los demas paises infor-
man ala ONU respecto a los productos que
importan de Colombia. En el Anexo 2 se
muestra la diferencia existente entre estas
dos fuentes de informacio6n.

La principal conclusion es que las exporta-
ciones menores que van a Norteameérica y
el resto del mundo (basicamente Europa
Occidental y Jap6n) responden a la tasa de
cambio real, la evolucion de la capacidad
instalada y el salario real. Ademas, los
resultados tienden a corroborar que las
exportaciones a esas regiones se ajustan al
esquema del pais pequefio. Es decir, que
estas enfrentan en esas zonas una demanda
infinitamente elastica.

Para el caso de América Latina, los resul-
tados indican que el modelo del pais pe-
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quefio no se cumple, por lo que los mode-
los uniecuacionales no son los mis apro-
piados para analizar el comportamiento de
las exportaciones.

II Estudios previos
de las exportaciones
menores colombianas

Los estudios econométricos sobre el tema
comienzan con ¢l trabajo de J. Sheahan y
S. Clark (1967), quienes examinaron la
sensibilidad de las exportaciones no tradi-
cionales (aquellas diferentes de café y pe-
troleo) a las variaciones en la tasa de cam-
bio efectiva real y la demanda mundial,
para el periodo 1958-1964. Estos autores
encuentran una relacion sistemética entre
la tasa de cambio efectiva real y el nivel de
las exportaciones colombianas con elasti-
cidades mayores a la unidad. Los estudios
que se realizaron en los afios subsiguientes
(Teijeiro y Elson, Cardona, Diaz-Alejan-
dro) corroboraron los resultados de Shea-
han y Clark (véase Cuadro 1). Por ello, se
formd un consenso respecto a que €l auge
de las exportaciones no-tradicionales de
finales del sesenta y comienzos de los
setenta era producto de la devaluacién
real, lograda a través del régimen de mini-
devaluaciones establecido en 1967.

Los articulos de Reyes (1978), Carrizosa
(1979) y Echavarria (1982), cuestionaron
esta conclusion. Echavarria argumentaba
que: “Son las exportaciones mundiales la
variable que explica el comportamiento de
las exportaciones colombianas, tanto agre-
gadas como desagregadas™ (1. Para las

(1) Echavarria (1982), p. 276.
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CUADRO 1

Elasticidades-precio e ingreso resultantes de las diferentes estimaciones

sobre las exportaciones menores

Estudio Variable Elasticidad Elasticidad Periodo
dependiente precio ingreso
1) Sheahan y Clark  Valor de las exportaciones
(1967} no tradicionales. 2.48 0.24 1958-19686
(Trimestral)
2} Teijeiro y Elson Valor de las exportaciones
(1973) menores sin incluir oro y 1948-1971
bananos. 1.34 {Anual)
Valor de las exportaciones
manufactureras. 543 1966-1971
(Trimestral)
3) Diaz-Alejandro Cambio en el valor de las
(1976) exportaciones menores 081 —0.87 1955-1972
{Anual)
Cambio en el valor de las
exportaciones menores, ex-
cepto café, banano, azucar 0.59 1955-1970
y tabaco. (Anual)
Variacién anual del vaior de
las exportaciones menores. 1955-1972
068 —1.04 (Trimestral)
4) Cardona Exportaciones menores 1967-1976
(1976) reales. 1.36 {Trimestral)
5) Carrizosa Exportaciones reales dis-
{1979) tintas del café. 0.57 534 1960-1976
{Anual)
6) Echavarria Exportaciones menores rea-
(1980) les. [sin café. petréleo y oro) 090 0.91 1962-1977
{Anual)
Exportaciones menores
reales, (sin café, petréleo,
oro y bananos) 0.94 1.12 1962-1977
{Anual)
7} Willar Valor rea! de las exporta-
(1984) ciones menores {funcion de
oferta con costos de crea- 1960-1981
ci6n de mercados externos) 0.81 0.46 {Anual)
8) Edwards Volumen de las exportacio- Corto plazo: 1.331 2676 1971-1981
(1985) nes menores a largo plazo. Largo plazo: 1.725 9.409 (Trimestral)
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exportaciones totales sin café, petroleo y
oro, éste encontrd una elasticidad de .91 al
crecimiento de las importaciones mundia-
les y de .90 alatasa de cambio efectiva real.
Por ello, Echavarria concluye que es posi-
ble dudar del argumento segun el cual el
mercado mundial no afecta significativa-
mente las exportaciones, por ser Colombia
un pais pequefio (). Al respecto dice:

“... se trata de mercados mundiales alta-
mente segmentados, donde el producto de
exportacion colombiano no es el mismo que
aquel exportado por los demas paises sub-
desarrollados, o por otros paises del centro.
Tal como sucede en una situaciéon de ‘com-
petencia monopolistica’, nuestro pais (y
también los demas), tendria cierto poder en
un mercado claramente diferenciado™.

Esta conclusion tuvo bastante acogida, lle-
vando aque a menudo se argumente que el
pais tiene pocas posibilidades de aumentar
las exportaciones, mediante una acelera-
cién de la devaluacién nominal del peso y
su incidencia en la tasa de cambio real
efectiva.

Recientemente, Villar (1984) utiliza tres
modelos alternativos para explicar la evo-
lucién de las exportaciones menores co-
lombianas de 1960 a 1981.

En el primer modelo, supone que las
exportaciones se enfrentan a una demanda
mundial completamente elastica y, por
tanto, estima una funcion de oferta. La
forma utilizada es:

Xi=Bo+ Bl PRoXi+ B2Yi+e

Xi = exportaciones del bicn i
PRoXi = precio relativo del bien i
Yi = produccién doméstica del bien i.

Para las exportaciones menores totales
Villar obtuvo, con el modelo anterior, los
siguientes resultados: (¥

8

Yi
—.83

R2
.83

PRoXi
.84

PRoXi (—1)
19

A nivel mas desagregado los resultados de
Villar son bastante interesantes. Encuentra
que el modelo resulta adecuado para expli-
car la evolucion de las primarias menores
(R2=.73 —.75), mas no para las manufac-
turas (R2 = .13).

En el siguiente modelo Villar supone,
siguiendo a Echavarria, que las exporta-
ciones colombianas compiten en mercados
altamente segmentados; esto debido a fac-
tores tales como: la existencia de costos de
transporte, sistemas de preferencias aran-
celarias y diferencias de calidad. Por lo
tanto, se podria pensar que las exportacio-
nes de Colombia afectan el precio interna-
cional. Ello implica que estimar ecuaciones
como las del modelo uno puede llevar a
problemas de simultaneidad.

Por tal motivo, Villar procedié a estimar
un modelo de ecuaciones simultineas
donde la oferta es funcion del precio (pre-
cio relativo que reciben los exportadores) y
la produccién nacional y la demanda es
funciébn del precio y las importaciones
mundiales. Los resultados econométricos
que obtiene con este modelo son bastante
deficientes y los R2 son bajos. Sin embargo,
en este modelo Villar encuentra que las
importaciones mundiales son una variable
altamente significativa y concluye que este
resultado “);

(2) Ibhid, p. 273. Es bueno mencionar que aunque este autor
sobre-cnfatiza ¢l papel de la demanda mundial, sus resultados
muestran quc la elasticidad-precio de las cxportaciones
menores ¢s bastante alta (.90).

(3) Esbucno resaltar que el cocficiente de la variable Yies de
signo contrario alo que se espera dentro del andlisis de Villar,

ya que a mayor produccién hay mayor capacidad exportable.

(4) Villar (1984), p. 116.
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“

. sugiere la necesidad de plantear un
modelo teodrico alternativo que permita
explicar los efectos del dinamismo del
mercado mundial sobre esas exportaciones
sin la necesidad de suponer, como supone
el modelo de oferta y demanda, que el pais
tenga capacidad para afectar sus precios
internacionales”.

Ante este problema, Villar encuentra una
solucion ad-hoc: incluye unos costos de
creacion de mercado que son una funcién
negativa de las importaciones mundiales.
Por tanto, en su tercer modelo calcula fun-
ciones de la forma:

Xi=Bo+ BI PROXi+B2Yi+B3CCME +e¢

CCME = Costos de creaciéon de mercado
(que son una funcién negativa
delasimportaciones mundiales).

Hay que resaltar que las ecuaciones que
estima Villar en su tercer modelo son casi
iguales a las formas reducidas que calcula
Echavarria. Y es que en realidad, el tercer
modelo no es una funciéon de oferta sino
una forma reducida en donde se incluyen
variables de oferta y demanda ya que
incluye como variables independientes
tanto la tasa de cambio real como el
ingreso mundial.

Los resultados de Villar con el tercer
modelo difieren en algo de Echavarria,
pues encuentra que el dinamismo de las
importaciones mundiales es una variable
significativa s6lo paralas exportaciones de
manufacturas (pero no para las primarias
ni para las totales).

Hacia mediados de los ochenta, articulos
como el de Reyes, et. al., Carrizosay Echa-
varria, habian llevado a un consenso en el
que se aceptaba que las exportaciones
menores eran altamente elasticas a la de-

FUNCIONES DE OFERTA DI AN FXPORTACIONES MENORES COTOMBIANAN

manda mundial y menos elasticas a los
precios relativos. Por ejemplo, Carrasqui-
1la (1986) dice que: “... parece existir un
consenso bastante generalizado en torno a
la idea de que el dinamismo de nuestras
exportaciones menores se explica funda-
mentalmente por la dinamica de la econo-
mia mundial y que los estimulos por la via
de precios son bastante inefectivos o impli-
can costos demasiad o altos™. El articulo de
Edwards (1986) es, en parte, unareaccidona
los articulos mencionados antes, pues trata
de mostrar que las exportaciones distintas
del café son sensibles a la tasa de cambio.
Edwards calcula una ecuacién de compor-
tamiento de las exportaciones, forma re-
ducida, de las siguientes caracteristicas:

n

Xi  =Bo+ Xei PXt+ BIYW+ B2Yt +u

i=0
Xt  ='exportaciones (volumen de largo plazo)
PXt = precio relativo doméstico
YW = ingreso mundial
Yt = nivel de actividad econémica doméstica

Lainnovacionen el articulo de Edwards es
considerar que las cantidades exportadas
no se ajustan automaticamente a sus de-
terminantes. Por tal motivo, las ecuaciones
que estima incluyen coeficientes rezagados
de las variables independientes. La suma-
toria de los ei se puede interpretar como la
elasticidad de largo plazo. Los resultados
son los siguientes (con un polinomio de
tercer grado):

PXt  Yw Yt R™=329
elasticidad dc corto plazo  1.331  2.676 —0.115
elasticidad de largo plazo 1.725 9.409 —4.360

Los resultados de Edwards muestran que
las sumatorias de los coeficientes de precio
relativo y el ingreso mundial son significa-
tivas y ademas de tamafio mayor que los
coeficientes de corto plazo. Hay que desta-
car que las elasticidades de largo plazo al

9
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ingreso mundial (para més de cinco trimes-
tres) que obtiene Edwards son exagerada-
mente altas: entre 5.093 y 9.409. Elastici-
dades de tal magnitud son poco realistas,
lo que hace poner en duda los resultados
obtenidos por este autor. Ademas, si se
tiene en cuenta que los R2? son bastante
bajos, entre .315 y .426, podemos concluir
que la especificaciéon que utiliza Edwards
deja mucho que desear.

III Marco tedrico y
ecuaciones por estimar

De la revision de la literatura reciente, se
observa que a partir de Echavarria (1982)

GRAFICO 1

existe una confusiéon, pues se acepto6 el
argumento donde éste concluye que si la
variable de las importaciones mundiales
es significativa (en las estimaciones de
forma reducida), implica entonces que la
demanda por exportaciones colombianas
no es completamente elastica. Esta con-
clusion no es valida: si la demanda mun-
dial es perfectamente elastica incremen-
tos en el ingreso desplazan la demanday,
portanto, aumenta el precio recibido por
los exportadores (véase Grafico 1). O sea
que bajo esas condiciones el precio, PRi,
ya refleja los cambios en la demanda
mundial, razén por la cual dicha variable
no tiene por qué ser considerada cuando
se estiman funciones de oferta de ex-
portaciones.

Oferta de exportaciones menores colombianas
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A priori, existe mayor evidencia de que la
demanda es completamente elastica, dada
la baja participacion de los productos
colombianos, sin incluir el café, en el mer-
cado mundial ). Esto es especialmente
cierto para las exportaciones primarias,
donde se trata de bienes que son esencial-
mente homogéneos.

Independientemente de la elasticidad de la
demanda mundial, los modelos que incluyen
el dinamismo de las importaciones mundia-
les tienen el problema de que mezclan ecléc-
ticamente variables de oferta y demanda.
Para solucionar este problema seria necesa-
rio plantear modelos de ecuaciones simulta-
neas o modelos uniecuacionales en donde se
suponga explicitamente que el pais enfrenta
demandas mundiales completamente elasti-
cas. En este trabajo seguimos la segunda
alternativa (que ya habian utilizado Diaz-
Alejandro y Villar) y procedemos a estimar
funciones de oferta, razon por la cual no es
necesario incluir el ingreso mundial ya que
esta variable afecta la demanda de exporta-
ciones pero no su oferta.

Para la especificacion de esas funciones de
oferta de exportaciones es necesario hacer
algunas precisiones ya que sus caracteristi-
cas varian segun se trate de exportacion de
excedentes o de las no excedentarias.

En Colombia ha sido usual suponer que
fuera de ciertos productos primarios, prin-
cipalmente banano y flores, el resto de las
exportaciones menores estan constituidas
por excedentes. Por ejemplo, Eduardo
Sarmiento (1984) dice:

“La politica de exportaciones ha sido basi-
camente una estrategia de vender exceden-
tes. Los productos se han tratado de colo-
car en los mercados externos en una cuantia
igual ala diferencia entre la produccion y el
consumo ..."” (6).

FUNCIONES DF GEFRTA DEF EASN T NPURTACIONES MENOREN COFOMBIAN AN

El supuesto implicito que se hace al afir-
mar que las exportaciones menores son
excedentes de la produccion doméstica es
que los exportados son sustitutos perfectos
de los bienes que se consumen interna-
mente: por tanto al aumentar la demanda
interna caen las exportaciones. En este
caso, las exportaciones meneres son igua-
les a la produccion doméstica menos la
demanda interna.

+ = —
Xi = Xi(Pi, Fi, Yi) Xi = Exportaciones
— &
Di = Di(Pi, Yi) Di = Demanda interna
+ —
Si = Si(P1, Fi) Si = Oferta interna total
Fi = Costo de factores
Pi = Precios del bien i
Yi = Ingreso doméstico

Lo curioso en el estudio de las exportacio-
nes menores colombianas es que aunque la
mayoriade los autores aceptan que se trata
de la exportacién de excedentes, que sepa-
mos, ninguno ha estimado funciones eco-
nométricas en que se tenga en cuenta la
demanda interna, Como €s necesario en ese
caso. Por lo tanto, los estudios economé-
tricos realizados en Colombia aunque ex-
plicitamente aceptan la tesis de la exporta-
cion de excedentes, implicitamente, al no
incluir la demanda interna, niegan la vali-

(5) James Riedel, “The Demand for LDC exports of Manu-
factures: Estimates from Hong Kong™, The Economic Jour-
nal, 98 (March 1988), pp. 138-148, encontro6 que la demanda
que enfrentan las exportaciones de manufacturas provenien-
tes de Hong K ong tiene elasticidad infinita. Por lo tanto. ese
autor concluye que: “Lo que primordialmente determina el
volumen de exportaciones (manufactureras) es competir en
los mercados mundiales sobre la base de precios”™. Ademas, se
podria argumentar que si Hong Kong enfrenta una demanda
por sus manufacturas completamente elastica, entonces otros
paises en desarrollo estdn en la misma situacion ya que Hong
Kong es uno de los principales exportadores (por lo menos
para bienes similares).

(6) Eduardo Sarmiento, Funcionamiento y Control de una
Economia en Desequilibrio, Fescol, Bogota, 1984. Pag. 337.
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dez de ese argumento o no se preocupan
por probarlo.

En las etapas iniciales de este trabajo acep-
tamos la opinién generalizada de que el
grueso de las exportaciones menores co-
lombianas estan constituidas por exceden-
tes. Pero a diferencia de otros estudios, y
para ser plenamente consistentes, decidi-
mos considerar el dinamismo de la de-
manda interna en las estimaciones. Siste-
maticamente, los resultados tendian a mos-
trar que la dinamica de lademanda interna
no era muy pertinente, ya que los coeficien-
tes por lo general no eran significativos y a
menudo tenian el signo contrario al espe-
rado ). Esto nos llevé a mirar mas detalla-
damente el supuesto de la exportacion de
excedentes.

Cuando se estudian en forma desagregada
las exportaciones menores colombianas, se
puede apreciar que la creencia generali-
zada sobre la exportacidn de “sobrantes™
del mercado doméstico puede ser, para un
conjunto significativo de productos, una
apreciacién equivocada de la realidad ®.

Por ¢jemplo, en una encuesta realizada
recientemente por Nora Rey de Maru-
landa entre un grupo de empresas expor-
tadoras, se encontré que hay un nimero
significativo de empresas que exportan el
100% de su produccion (159% de las empre-
sas en la muestra) o mas del 60% (45% de
las empresas en la muestra) ).

Otra informacién que ayuda a poner en
duda el argumento de la exportacién de
excedentes es la proveniente del Plan Va-
llejo. A partir de 1982 las exportaciones
por dicho mecanismo han sido mas del
50% (el 59.0% en 1986) de las exportacio-
nes menores. Claramente, las exportacio-
nes de Plan Vallejo no son de excedentes ya
que al realizar la importacion de materia

12

prima la empresa se compromete a expor-
tar la mayor parte de la produccidn final.

Pues bien, las anteriores consideraciones
conllevan a rechazar el modelo de exporta-
ciones excedentarias en las que el dina-
mismo de la demanda interna juega un
papel protagdénico. Como resultado hay
que utilizar un modelo en que las exporta-
ciones sean sustitutos imperfectos de la
produccioén local, ya que hay una diferen-
ciacion por calidades, o existe permanen-
temente una produccién muy por encima
de las necesidades locales. Por lo tanto, las
funciones de oferta de exportaciones me-
nores que se estiman en este trabajo tienen
la forma siguiente:

Xie = Xi (PRi, Fi, C)

Xio = Xjd*

PRi = Tasa de cambio efectiva real (10,

Cl = Capacidad instalada (como proxy
se usa una estimaciéon del PIB
potencial) (11,

(7) Como proxy dela demanda interna se utiliz6é lademanda
doméstica real proveniente de las Cuentas Nacionales.

(8) Andrés Rubio adelanta en el Departamento de Investiga-
ciones del Banco de la Republica una encuesta detallada con
el 4nimo de ilustrar este punto.

(9) Nora Rey de Marulanda, Estudio sobre el Entorno a las
Exportaciones en 1987, Pag. 8

(10) La tasa de cambio real efectiva es igual a la tasa de
cambio nominal efectiva (que incluye el subsidio del CAT/
CERT, el subsidio de los créditos de Proexpo y el subsidio del
Plan Vallejo), deflactada por la razén entre un indice de
precios externo y el indice de precios al por mayor, sin café de
Colombia.

(11) La estimacién det’ PIB potencial que se utiliza es de
Pedro Luis Rodriguez, “Proyeccién del PIB, 1988-1990™,
Banco de la Republica, 1988. La utilizacion del PIB potencial
como proxy de la capacidad instalada tiene ¢l problema que
las exportaciones son una parte del PIB. Por lo tanto, si
suben las exportaciones (variable dependiente en nuestro
andlisis) también sube la capacidad instalada (variable inde-
pendiente de nuestro andlisis). Este problema no puede ser
muy serio en el caso de Colombia ya que en este caso las
exportaciones menores son menos del 5% del PIB.
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Fi= Costo de factores (se utiliz6 el sala-
rio industrial real y el indice de pre-
cio de las importaciones)

Xio = Oferta de exportaciones reales del
bien i (iguales a lo que otros paises
reportan a las Naciones Unidas como
las importaciones provenientes de
Colombia en doélares, deflactadas
por el indice de precios al por mayor
de EE.UU.).

Xid¢* = Demanda externa por las exporta-
ciones colombianas (que se supone
completamente elastica).

El signo de la variable PR debe ser posi-
tivo, al aumentar el precio relativo aumen-
tan lasexportaciones (ya sea porque aumen-
ta la tasa de cambio nominal efectiva o
porque los precios externos aumentan mas
que los domésticos). En cuanto al signo de
la variable CI, éste debe ser positivo; a
mayor capacidad instalada mayores expor-
taciones. El costo real de los factores afecta
la competitividad de los productos y, por
lo tanto, su signo debe ser negativo (12,

Antes de presentar los resultados debe
anotarse que la informacién anual de lo
reportado por los paises que importan
mercancias de Colombia, segun la infor-
macién proveniente de las cintas de comer-
cio exterior de las Naciones Unidas, no
necesariamente coincide con lo que reporta
el DANE, por varias razones. La principal
de ellas es la presencia de sub o sobrefactu-
racion. Otras razones son las distintas
formas de clasificar los productos en los
diversos paises, la presencia de costos de
transporte en las estadisticas de importa-
cion y los rezagos en los registros de impor-
tacién con respecto a los de exportacion
(una exportacion hecha en diciembre en
Colombia aparece en los datos del pais
importador en ¢l mes de enero del afio

siguiente). En el Anexo 2 se comparan los
datos reportados por otros paises de lo que
importan de Colombia y lo que reporta el
DANE que exporta nuestro pais.

IV

Estimacion de las
funciones de oferta
de las exportaciones

Exportaciones Meonores oiafes v
por Regiones

Los resultados de las estimaciones de la
funcion de oferta de las exportaciones
menores totales (Cuadro 2) muestran que
todas las variables incluidas tienen el
signo correcto y son significativas, excepto
el costo de los bienes importados. La
elasticidad-precio calculada es de .62, la
capacidad instalada de 1.64 y el salario
real de —1.96.

Obsérvese que la elasticidad-precio es rela-
tivamente baja pero significativa. Por su
parte, larespuesta de las exportaciones ala
capacidad instalada, y por ende al proceso
de inversion, es muy alta. Finalmente, los
salarios reales, que en general deben inter-
pretarse como los costos domésticos de
produccién tienen una altisima incidencia
en la evolucion de las exportaciones (13,

(12) Como proxy del costo real de los factores se usaron el
salario industrial real y el costo real de los bienes importados,
sin embargo, con esta Gitima variable no se obtuvieron resul-
tados satisfactorios.

(13) Debe observarse que alguna colinealidad existe entre la
tasa de cambio real y el salario real via los precios internos.
Sin embargo, en la medida en que los incrementos en el
salario real no superan sistematicamente los aumentos en
productividad dicha colinealidad no es alta,

13
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CUADRO 2

Exportaciones menores totales por regién

(1968-1985)

Variable [¢ LTM(—1]  LPR1 LPR2(—1)  LPR3{—1)  LPIBP LSR R2 ow SE f

‘Dependiente

Totales -8.30" 62° 1.64* -196° .86 2.20 13 35.33
(-2.97) (2.24) {10.17) (-5.08)

Norteamérica -18.03° 78 1.98° -1.09* 94 1.85 A3 83.72
{-9.49) (2.04) {13.09) (-2.99)

Resto del Mundo  -1.89 75* 1.10° -2.14° 71 2.38 16 15.16
{-.64) {2.84) {5.99) (-4.58)

América Latina -45.91 -2.73 -.88 76 2.56(1) .24 14.78
(1.71) (-1.38) (-.84)

* Significativo al 5%.

** Significativo al 10%

t = Entre paréntesis

LTM = Logaritmo de la tasa de cambio real que resuita de ponderar PR1, PR2 y PR3 por las participaciones de

Norteamérica, Resto del Mundo y América Latina en nuestras exportaciones menaores.

LPR1 =  Esellogaritmo de la tasa de cambio real efectiva del peso con respecto al délar de Estados Unidos.

LPR2 =

Es el logaritmo de la tasa de cambio real del peso con respecto a las monedas de Europa Occidental.

LPR3 = Es el logaritmo de la tasa de cambio real del peso con respecto a las monedas de América Latina.
LPIBP = Es el logaritmo del PIB potencial {usado como proxy de la capacidad instalada).
LSR = Es el logaritmo del salario industrial real

{1} Corregido por autocorrelacion

Al comparar el resultado global con las
estimaciones por regiones se encuentran
diferencias importantes. De una parte, la
elasticidad al tipode cambiorealen Nor-
teamérica y Europaes significativa y mas
alta, que el promedio, 0.78 y 0.75 respec-
tivamente, mientras que en América La-
tina se encontrd de signo contrario y no
significativa.

Con respecto a la respuesta de las exporta-
ciones a la capacidad instalada, también se
presentan importantes diferencias que de-
ben encontrar su explicacion en el tipo de

14

productos que se exportan a uno u otro
mercado. Esto a su vez dependera del dina-
mismo de cada producto en el mercado
mundial y de la proteccién efectiva interna
que determina un mayor o menor incentivo
a la produccion para la exportacion.

Finalmente, se encuentra un resultado si-
milar para el salario real, lo cual debe refle-
jar una diferente intensidad en el uso del
factor trabajo y de bienes no transables en
la canasta de productos exportados a Nor-
teamérica versus Europa y Japén; en el
caso de América Latina presenta el signo
correcto pero no es significativa.
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FUNCIONES DE OFERTA DE T AS EXPORTACIONES MENORES COT OMBIANAS

Exportaciones Manufactureras por
Regiones

Los resultados de las funciones de oferta
de exportaciones manufactureras (Cua-
dro 3), son similares a los obtenidos para
las exportaciones menores totales: todas
las variables son significativas y con el
signo correcto para el caso de Norteamé-
rica y el resto del mundo. Los resultados
obtenidos para América Latina son bas-
tante pobres ya que dos variables tienen el
signo incorrecto (14),

Hay que destacar que al desagregar las
exportaciones manufactureras éstas resul-
tan altamente elasticas a la tasa de cambio
real (excepto para el caso de América
Latina), ya que dicha elasticidad fluctia
entre 1.36y 1.80 (véase Cuadro 3); induda-
blemente, ésta es una de las ventajas de
desagregar las exportaciones menores por
productos y regiones. Asi mismo, hay que
anotar que la mayor sensibilidad a incre-
mentos en la capacidad instalada y al sala-
rio real de las manufacturas versus el total.

Exportaciones Manufactureras
Desagregadas

Al desagregar las exportaciones por ren-
glones CUCI a un digito, los resultados

que se obtienen son bastante satisfacto-
rios. La variable salario real tiene el signo
correcto y es significativa en todas las
ecuaciones. La alta elasticidad de las
exportaciones manufactureras desagre-
gadas por CUCI al salario real (entre
—2.85y—3.11), parece indicar que éstas
son bastante intensivas en mano de obra.
Por otro lado, la proxy de la capacidad
instalada siempre tiene el signo esperadoy
es significativa en todos los casos. Por
Gltimo la variable tasa de cambio real
efectiva siempre tiene el signo correcto y
essignificativa paratodos los casos menos
el de CUCI 7 19),

(14) Solo se presentan las regresiones para las exportaciones
manufactureras, ya que para las exportaciones primarias el
modelo aqui usado no parece ser muy adecuado, pues por lo
general las variables no son significativas y a menudo se
obtiene el signo diferente al esperado.

(15) Villar (1984), también obtuvo resultados poco satisfac-
torios para el grupo CUCI 7, maquinaria y material de trans-
porte. Ese autor arguye que los resultados para este grupo “'se
encuentran fuertemente distorsionados por unos pocos nego-
cios de reventa de aviones y de barcos de gran valor en varios
de los afios considerados...™.

CUADRO 3

Exportaciones manufactureras totales y por regiones

(1968-1985)

Variable c LTM(—1)  LPR1
Dependiente

LPR2(—1}

LPR3{—1) Lpigp LSR R2 ow SE F

Totaies —16.04° 143°

(—4.37) (3.91)
Norteamérica —2487° 1.36*

(—4.05) {2.44)
Resto del Mundo —14.79° 1.80°

(—3.02) (4.16)
Amérca Latina 65.29°

(2.27) (—1.61

229" —-307° 87 25 18 39.23
(10.781{—6.05)

292* —-303* 86 1.80 17 34.49
(6.46)(—4.63)

197* -3.08" .75 207 27 18.29
(6.50){—4.00)

8 —382°°—185" 88 256(1) 19 37.09
) (—=1.87){=215)

* Significativo al 5%.

** Significativo al 10%.

t = Entre paréntesis

(1) Corregido por autocorrelacion

Nota: Las variables estdn definidas en igual forma que en el Cuadro 2

15
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CUADRO 4

Exportaciones manufactureras desagregadas por CUCI
(A un digito, 1968-1985)

Variable Dependiente C LTM(--1} LPIBP LSR RZ bW SE F

L5 —21.85° 1.55** 2.55* —3.11° .80 1.61 .25 23.99
(—4.19) (3.00) (8.47) {(—4.31)

L6 —10.74° 1.44° 1.75"° —2.85° .85 2.61 .15 32.81
(—3.36) (4.54) {9.46) (6.44)

L7 23.15* 1.25 266" —291" .49 1.93 .51 6.37
{(—2.18) {(1.19) (4.34) (—1.98)

LB —21.84° 1.55° 2.556° 311" .80 161 .25 24.07
{(—4.19) (3.00}) (8.48) (—4.33)

* = Significativo al 5%.
** = Significativo al 10%.
t = Entre paréntesis.

Nota: Lb a L8 son el logaritmo de las exportaciones manufactureras del CUCI 5 al 8.

CUCI 5: Productos quimicos.

CUCI 6: Productos manufacturados clasificados principaimente segun el material.

CUCI 7: Maquinaria y material de transporte.

CUC! 8: Articulos manufacturados diversos.

Hay que resaltar que para las exportacio-
nes manufactureras de CUCI 5, 6y 8 la
elasticidad ante la tasa de cambio real es
mayor que uno, lo que implica que éstas
son altamente elasticas a variaciones en
dicha tasa (16), Esto contradice el argu-
mento de que el crecimiento de las expor-
taciones colombianas esta severamente li-
mitado por las condiciones del mercado
mundial. Antes por el contrario, estos
resultados parecen corroborar la tesis de
que la industria local enfrenta —para sus
exportaciones diferentes a las de América
Latina— mercados con demandas comple-
tamente elasticas: es decir el modelo del
pais pequerio se ajusta al caso de las expor-
taciones manufactureras.

16

\/ Conclusiones

Las estimaciones de las ofertas de exporta-
ciones reales desagregadas por regiones y
productos muestran los siguientes patro-
nes principales:

(16) CUCI 5. Productos quimicos.
CUCI 6: Productos manufacturados clasificados prin-
cipalmente segin el material.
CUCI 7: Maquinaria y material de transporte.
CUCI 8: Articulos manufacturados diversos.
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FUNCIONES DE OFERTA DE 1 AS EXPORTACIONES MENORES COLOMBIANAS

1) Se encuentra que, en general, éstas
responden a la tasa de cambio real.

2) Tanto el indice de la capacidad insta-
lada como el salario real resultan signi-
ficativos sistematicamente.

3) Lasecuaciones obtenidas para el total
del mundo, Norteamérica y el Resto
del Mundo son bastante significativas,
no asi las obtenidas para América
Latina donde por lo general ninguna
variable es significativa y a menudo se
obtienen signos opuestos a los espera-
dos. Por lo tanto, parece que lo més
indicado en el caso de esa region es
utilizar un modelo de ecuaciones
simulténeas.

Lo anterior parece indicar que el modelo
del pais pequefio se ajusta bastante bien al
caso de nuestras exportaciones a Europa,
Japon y Norteamérica. Ademas, los resul-
tados obtenidos cuando se desagregan las
exportaciones manufactureras, tanto por
regiones como por CUCI, indican que para
ese tipo de producto las exportaciones son
bastante elasticas a la tasa de cambio real
ya que siempre se obtiene una elasticidad
mayor de uno (excepto para América
Latina). En el caso de las exportaciones a
América Latina los resultados son bas-
tante pobres; esto se puede deber o bien a
que el modelo del pais pequefio no se cum-
pla en esos mercados ya que son relativa-
mente estrechos o bien a que la informa-
cion estadistica de esos paises es muy
deficiente por problemas de sobre o sub-
facturacion.

Es crucial enfatizar que lo que indican los
resultados obtenidos para América Latina
no es que nuestras exportaciones a esa
region no son eldsticas a la tasa de cambio
real efectiva. Mas bien, lo que indican es
que el modelo del pais pequefio no se ade-
cua para ese caso. Ahora bien, es probable
que en un modelo distinto, por ejemplo de
ecuaciones simultineas, se obtenga que las
exportaciones a esa region si son elasticas a
la tasa de cambio real efectiva.

Uno de los argumentos principales de este
trabajo es que las exportaciones menores
colombianas no estan constituidas en su
mayoria por excedentes. Los resultados
aqui obtenidos parecen corroborar que
efectivamente las exportaciones menores,
especialmente las manufactureras, estan
constituidas por producciéon que es bas-
tante eldstica a la tasa de cambio real y
factores de costo y no responde primor-
dialmente a la evoluciéon de la demanda
interna, como seria el caso si se tratara de
excedentes.

Para finalizar, es bueno resaltar la gran
utilidad de trabajar con informaci6n des-
agregada por regiones y productos. Los
resultados obtenidos no se hubieran podido
lograr de haber estimado funciones de
oferta para el mundo en su conjunto. Por
ejemplo, la elasticidad-precio de las expor-
taciones menores totales es de solo .62.
Esto contrasta con la elasticidad de 1.80
que se obtiene para las manufacturas que
se envian a Europa y Japon. Ademas, al
desagregar se puede apreciar que en el caso
de nuestrasexportaciones a América Latina
el modelo del pais pequefio no parece
cumplirse.

17
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Anexo 1

CUADRO 1

{Millones de ddlares)

Exportaciones colombianas menores clasificadas por destino

Afio Totales Norteamérica Resto del Mundo  América Latina
1967 162.7221 42.00773 95.34293 25.10059
1968 178.2242 54.84720 92.95714 30.41988
1969 2245289 60.07969 126.8630 37.58619
1970 239.4472 62.65982 119.8268 56.95987
1971 230.6690 61.55705 107.7289 61.38303
1972 352.8670 103.5338 183.4553 65.87800
1973 466.1371 145.0416 238.0283 83.06696
1974 633.2168 226.6015 263.3094 143.3044
1975 830.4218 238.5699 381.8343 210.0176
1976 810.4547 230.4744 378.6556 201.3245
1977 813.9088 211.7099 373.7904 228.4068
1978 943.2865 308.3964 396.5726 238.3178
1979 1115.343 343.9118 491.4213 280.0123
1980 1457.965 493.3375 662.0538 3025761
1981 1499.356 564.0043 584.5491 350.8008
1982 1295.653 505.3001 440.3423 350.0127
1983 1226.626 605.0278 458.7898 162.8082
1984 1338.135 705.7076 443.7280 188.6993
1985 1207.589 702.3795 387.1182 118.0909

18

Fuente: Cintas de las Naciones Unidas.
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CUADRO 2

Exportaciones manufactureras

{Millones de ddlares)

ARo Totales Norteamérica Resto del Mundo  América Latina
1967 53.01527 17.21822 15.54035 20.25670
1968 63.46749 2590861 17.561489 20.04399
1969 76.50974 27.96329 27.36408 21.18237
1970 87.86719 28.91789 34.42642 2452288
1971 84.53007 25.85724 30.44377 28.22906
1972 163.5325 48.36317 7591967 39.24969
1973 246.9298 77.41527 115.3199 54.19467
1974 343.5289 117.8959 124.3895 101.2435
1975 348.2164 94.83837 129.5065 123.8715
1976 376.8711 109.6706 145.9848 121.2157
1977 396.9454 100.5519 144.2396 152.1539
1978 456.6979 134.5504 156.0283 166.1192
1979 517.5496 156.3750 159.4073 201.7673
1980 632.3993 162.1831 239.0435 231.1727
1981 604.2633 168.8798 1967312 249.6523
1982 538.8171 154.1556 170.3504 2143111
1983 525.1450 218.4469 182.4668 124.2313
1984 492.7442 2252576 131.1903 136.2963
1985 410.9645 227.0858 101.2603 82.61843

Fuente: Cintas de las Naciones Unidas
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CUADRO 3

Exportaciones manufactureras desagregadas

{Mitlones de dolares}

Afio cuci cucl CucCl CucCl
5 6 7 8
1967 5.065989 38.18528 4.698003 5.065989
1968 7.082992 45.10286 4212027 7.082992
1969 18.974979 53.561778 5.0419756 8.974979
1970 9.298008 54.04387 15.23302 9.298008
1971 12.48601 51.67623 7.875978 12.48601
1972 22.55500 109.0823 11.92497 22.55500
1973 33.22200 165.6819 14.90304 33.22200
1974 68.88696 177.8173 27.93606 68.88696
1975 61.36599 183.5644 41.91999 61.36b699
1976 55.75199 223.3020 42.06397 55.76306
1977 53.91796 223.6006 65.560898 53.91796
1978 63.32703 255.5094 7453304 63.32703
1979 71.35210 324.4936 50.35196 71.35210
1980 83.564990 374.3676 90.93189 83.54990
1981 92.26102 324.4933 95.24997 92.26102
1082 90.94297 282.3642 74.56699 90.94297
1983 91.92107 259.1660 82.13892 91.92107
1984 97.56b573 225.3764 92.54789 97.22298
1985 65.786956 270.4392 24.85493 65.78695
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Fuente: Cintas de las Naciones Unidas.
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CUADRO 4

Indices del salario industrial real y el PIB potencial

(1971 =100)
Afio PIB Salario Industrial
Potencial Real

1967 79.87476 82.40000
1968 84.66737 85.00000
1969 89.62283 89.80000
1970 94.73563 102.4000
1971 100.0000 100.0000
1972 1056.4092 96.20000
1973 1109567 90.00000
1974 1166316 85.40000
19756 122.4265 83.30000
1976 128.3281 85.400C0
1977 1343274 80.560000
1978 140.4104 89.80000
1979 146.56637 85.70000
1980 162.7741 96.560000
1981 1569.0232 97.80000
1982 165.2980 101.1000
1983 1716783 106.2000
1984 177.8499 113.9000
1985 202.4615 108.8000

Fuente PIB potencial de Pedro Luis Rodriguez. "Proyeccion del PIB. 1988-
1990", Banco de la Republica, 1988,y Salario (nduswurial Real, Departamento
de Investigaciones Economicas del Banco de la Repdblica
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CUADRQ 5

Indice de la tasa de cambio real del peso colombiano

Afio T P PR TRRM TRAL

1967 94.28335 75.44037 75.44033 87.17471 117.4909
1968 98.09130 82.39700 82.39700 91.80739 1253762
1969 101.6093 80.86858 80.86858 93.55160 128 4350
1970 126.2990 90.13007 90.13007 117.7797 148.5556
1971 127.9368 93.39943 93.39943 121.2538 143.9034
1972 124.6392 95.15249 95.15249 124 5030 137.7304
1973 119.8137 92.04440 92.04440 1256734 122.0973
1974 89.93569 110.4673 110.4673 85.28011 83.73223
1975 103.0632 102.3840 102.3840 99.25681 101.2473
1976 103.0425 93.05994 93.05994 99.61726 106.0159
1977 105.3316 85.40397 85.40397 102.6010 107.2006
1978 109.3340 8516303 85.16303 1168582 112.1373
1979 1143477 88.28113 88.28113 122.0324 1127532
1980 100.0000 100.0000 100.0000 100.0000 100.0000
1981 95.41792 97.74262 97.74262 8671174 1146213
1982 99.24921 91.32301 9132301 89.79110 125.9043
1983 84.72437 87.33083 87.33083 83.46251 126.3976
1984 81.45214 97.68667 97.68667 76.06467 108.2244
1985 89.04624 108.9107 1089107 88.57162 122.0400

P =Es la tasa de cambio real efectiva del peso con respecto al dolar de Estados Unidos

utilizando como indice de los prectos de EE UU. el indice de precios de las importa-
ciones de ese pais.

PR —Eslatasadecambioreal efectivadel peso conrespectoal ddlar utilizando como indice
de los precios de EE.UU. el indice de precios al por mayor de ese pais

TRRM =Eslatasade cambioreal ponderada del peso conrespecto alas monedas de Europa
Occidental {para la ponderacion se usa !a participacion de cada pais en nuestras
exportaciones).

TRAL =FEslatasadecambioreal ponderadadel pesoconrespecto alas monedaslatinoameri-
canas {(para la ponderacion se usa la participacion de cada pais en nuestras
exportaciones).

T = Eslatasade cambio real ponderada que se construye de las tres tasas de cambio real
anteriores (para EE.UU , América Latina y Europa) Para la ponderacidn se usa la
participacidon de cada regidon en nuestras exportaciones.

Nota: Se calcula la tasa de cambio real con respecto a otra maneda como la tasa de cambiag
nominal del peso con respecto a esa moneda por el indice de precios externo pertinente dividido
por el indice de precios al por mayor sin café de Colombia.
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CUADRO 6

Tasa de cambio efectiva del peso con respecto al dblar de Estados Unidos

S S1 S2 S3
. Ao Subsidio Total Subsidio por Subsidio por Subsidio por Tasa de Cambio
(S1+ 82+ 83) Plan Vallejo Cat/Cert Préstamos de PROEXPO Efectiva peso/dolar
1967 0.234649 0.126611 0.068038 0.0400 17.910
1968 0.263364 0.109231 0.120133 0.0340 20.681
1969 0.208443 0.067030 0.126413 0.0150 20.830
1970 0.266303 0.123541 0.114761 0.0280 23.354.
1971 0.281700 0.096993 0.163707 0.0410 25.746
1972 0.331332 0.119746 0.151685 0.0600 29111
1873 0.279608 0.086935 0.154673 0.0280 30.246
1974 0.276740 0.119825 0.1459156 0.0110 33.277
1975 0.147859 0.087879 0.047080 0.0129 35.5602
1976 0.110025 0.052387 0.035938 0.0217 . 38.511
1977 0.123504 0.049299 0.031205 0.0430 41.317
1978 0.147949 0.049515 0.042435 0.0560 44879
1979 0.172690 0.051541 0.063149 0.0580 49.898
1980 0.183587 0.080687 0.051900 0.0510 55.960
1981 0.180736 0.064998 0.0563738 0.0620 64.340
1982 0.187711 0.057613 0.064098 0:0760 76.755
1983 0.182212 0.040177 0.064035 0.0780 93.222
1984 0.201675 0.045308 0.087367 0.0690 121.149
1985 0.215868 0.05639039 0.110830 0.0460 173.031

S1=Elsubsidio parael Plan Vallejo se estmo usando lametodologia propuesta porM £ Cardonai1377) dondeST =M (B xTT (NR))

12
M = Componente importado promedio de fas exportaciones de Plan Vallejo
8 = Derecho efectivo promedio de importacion
TT = Tasa promedio efectiva de los depdsitos previos de importacion
N = Promedio de meses durante los cuales los depdsitos se mantienen en el Banco de la Republica
R =Tasa de interés
CAT (1—dj
S2 = Secalcula asi: $2 = ———— donde d es e! descuento con que se venden los Cat/Cert en bolsa
Valor Exportado

) {1I—i*} P i A

S3=Secalculaasi S3= —————— dondeeslatasadeinterésde mercado. " latasade interés alaque presta Proexpo

Valor Exportado y P es el stock de préstamos de Proexpo

Nota: Se calcu! la tasa de cambio efecliva peso/ddlar tomando en cuenta los subsidios provenientes del cat/cert. créditos de
Proexpoy Plan Vallejo. S6lo se hizo este calculo con respecto al dolar, yaque la informacion disponible, por lo general, sélo permite
estimar los subsidios en términos del dolar
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Anexo 2

Evidencia de sobrefacturacion

Con base en una comparacion realizada
entre las cifras de exportacién publicadas
por las Naciones Unidas (CIF) y las del
Departamento Nacional de Estadistica
(FOB) el cuadro muestra la presencia de
sobrefacturacion (D en la mayoria de las
exportaciones colombianas desagregadas
a un digito. Cabe anotar c6mo reciente-
mente (1985) en la mayoria de las secciones
se observa sobrefacturacién de exporta-
ciones exceptuando la de alimentos y ani-
males vivos (CUCI O), la de materiales cru-
dos no combustibles (CUCI 2) 'y la de
aceites y mantecas de origen animal y vege-
tal (CUCI 4). Asi mismo es necesario men-
cionar que durante todo el periodo la sec-
ciébn que presenta una mayor sobrefac-
turacion es la de articulos manufacturados
(CUCI 8), seguida por la de mercaderias y
transacciones no clasificadas (CUCI 9),
por la de combustibles y lubricantes
(CUCI 3) y por la de productos quimicos
(CUCI)5).

Por ultimo, se debe destacar que durante
el Gltimo afio (1985 segiin las cifras dispo-
nibles), el sector de productos quimicos
presenta el mayor indice CIF/FOB, es
decir 0,52. A continuaci6n se presenta la
sobrefacturacion existente en las diferen-
tes secciones:

i)  CUCI o (Productos alimenticios y animales
vivos)

La evidencia empirica no revela que haya sobre-
facturacidn paraesta seccién. A partirde 1974 el
indice CIF/FOB es igual o menor a .13 (con
excepcion de 1979 cuando fue 1.17), lo que esta~
rfa plenamente justificado en los costos de
transporte incluidos dentro de las cifras CIF.
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ii)  CUCI 1 (Bebidas y tabaco)

Existe sobrefacturaciéon durante los afios 1978,
1981y 1985, cuando el indice alcanzé niveles de
0.96, 0.89 y 0.94 respectivamente.

iii) CUCI 2 (Materiales crudos no combustibles) -

Las cifras que aparecen reflejan un problema
de subfacturacién, lo cual puede ser explicado
por los costos de transporte debido al tipo de
producto.

ivy CUCI 3(Combustibles y lubricantes minerales y
productos conexos)

En la mayoria de los afios, con excepcion de 1976,
1979, 1982, se presenta sobrefacturacion. Su mayor
nivel se observa en 1984, de acuerdo con una relaciéon
entre las exportaciones CIF y FOB de 0.50.

v)  CUCI 4 (Aceites y mantecas de origen animal y
vegetal)

El indice en mencién muestra sobrefacturacién
paraestaseccion durante 1979y 1984, al llegar la
relacion a 0.42 y 0.89 respectivamente.

vi) CUCI 5 (Productos quimicos)

El indice revela la presencia de sobrefacturacién
en esta seccion durante 1974 y los afios subsi-
guientes a 1980 (con excepcién de 1981). Cabe
anotar como la mayor sobrefacturacion se realiza
durante 1985, cuando el indice alcanza un nivel
de 0.52

vii) CUCI 6 (Articulos manufacturados, clasifica-
dos segin el material)

Se presenta sobrefacturacién durante 1974, y en
el periodo 1981-1985 (con excepcidén de 1983).
Como lo muestra el cuadro, el indice més bajo es
de 0.80 en 1984.

(1) La presencia de sobrefacturacién se define como unas
importaciones (C1F) menores que las exportaciones (FOB) en
un porcentaje que no estd explicado por los costos de trans-
porte y los seguros.

-
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viii) CUCI 7(Maquinaria y materiales de transporte)

ix)

No se observa una tendencia clara del indice,
presentandose asi sobrefacturacion durante va-
rios afios como son: 1974, 1976, 1979, 1982 y
1985. Cabe anotar que la mayor sobrefactura-
cién se da en 1985 con una relacién de 0.66.

CUCI 8 (Articulos manufacturados diversos)

En general, los datos muestran como durante
todos los afios (con excepcion de 1975 y 1984),

x)

existe sobrefacturaciéon en esta seccion. Su maxi-
mo nivel se observaen 1982, con un indice de 0.58.

CUCI 9 (Mercaderias y transacciones no clasifi-
cadas, segin su naturaleza)

A partir de 1978 presenta sobrefacturacién para
todo el periodo, alcanzando en 1979 la mayor
relacion: 0.24.

Maedida de sobrefacturacién
Relacién de importaciones CIF {Naciones Unidas)
a exportaciones FOB (Dane)

Secciones CUCI 0 1 2 3 4 5 6 7 8 9

Afos

«~1974 1.10 1.04 1.09 0.59 2.50 0.95 0.94 0.88 0.64 27.79
1975 1.13 1.14 1.33 0.84 2.50 1.06 1.28 1.3 1.18 20882
1976 1.1 1.08 157 1.1 1.30 1.06 1.07 099 095 2518
1977 1.06 1.20 1.10 0.99 113 1.02 1.06 1.04 0.66 1.29
1978 1.01 0.96 1.48 0.98 1.26 1.08 1.21 113 0.75 0.38
1979 117 1.06 1.60 1.37 0.42 1.04 1.13 068 0.59 0.24
1980 1.12 1.14 1.24 200 801 0.90 1.01 102 0.60 0.55
1981 1.1 1.13 1.24 6.24 2.41 1.00 0.87 1.02 0.63 0.95
1982 1.08 0.89 1.39 1.07 215 096 090 093 058 0.42
1983 1.04 1.01 1.46 0.72 1.48 0.88 1.01 1.91 0.75 0.45
1984 1.04 1.10 148 050 089 092 080 287 1.06 0.50
1985 1.06 094 137 0.76 nd. 052 097 066 070 0.66
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